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Cum informez alti oameni despre afacerea mea
MLM/Network Marketing?

de Dan Marius Dumitras

Ce putem face atunci cand firma MLM la
care colaborim nu are inca documentatie
in limba romana?

Ce ar trebui sa contind pachetul de
informatii despre o afacere MLM?

[ata doar doud din intrebarile sosite la redactie!

Intr-adevar prima informatie este aproape
decisiva 1n atragerea noului prospectant. Este
vorba despre prima impresie asupra oportunitatii
si a produselor oferite. Ca intotdeauna, pentru a
face o prima impresie bund, aveti la dispozitie
doar o singura sansa!

1. Primul contact

In aceasta fazi trebuie sa intalniti doar oamenii
care sunt cu adevdrat interesati de o noud
oportunitate. Pentru aceste contacte de initiere a
unei relatii de afaceri trebuie sa aveti pregatite
cateva materiale informationale, carti de vizita si
documentatie primara de la firma.

2. Prima informatie

Persoanele contactate trebuie sd primeasca cel
putin o brosurd de prezentare a afacerii si a
produselor, eventual un CD sau DVD cu aceste
informatii si o brosurd despre avantajele unei
oportunitati Network Marketing. Pachetul de
informatii va fi insotit de o scrisoare personald in
care veti invita prospectantul sa citeascd (sau sa
vizioneze) cu atentie materialul dat. Toate

informatiile trebuie sa aiba un caracter general.
Materialele sunt date ca Tmprumut!

3. Prezentarea

Cei care vor fi interesati in continuare de afacerea
propusd (in general doar 25% din prospectanti)
vor primi o invitatie la o prezentare de
oportunitate (personald, sau in grup, sau la firma
sau online pe Internet). La prezentarea de
oportunitate se va face descrierea detaliatd a
companiei, a gamei de produse si a afacerii
propuse.

In concluzie:

e Un prospectant va primi informatii
detaliate doar daca este interesat!

e Numai dacad va prmi pozitiv informatiile,
prospectantul va fi invitat la o prezentare
de oportunitate.

De ce este nevoie de aceste masuri
concrete?

Daca la prima intalnire veti povesti toatd afacerea
unui om neinteresat Intr-un castig suplimentar, se
va pierde entuziasmul si curiozitatea persoanei
respective. Ea va reactiona pasiv la orice alta
intalnire, rdspunzand sec: "Da, da ... stiu deja!”

Trebuie sd@ retineti cd tocmai interesul si
entuziasmul primar reprezinta un factor decisiv,
care nu trebuie irosit pe oameni neinteresati. Din
acest motiv facem o preselectie exhaustivd si
urmam o procedura verificata in afacerile MLM.
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Daca prezentati mai intdi toatd afacerea MLM,
cum se face vanzarea directa si ce comisioane se
dau, aveti sansa sa plictisiti interlocutorul cu prea
multe detalii si el sa refuze imediat colaborarea.

Dar, daca prezentati mai intai produsele si firma,
fara sa amintiti de metoda de marketing,
obstacolul creat de cuvantul "vanzare" va cadea.
Creand interes pentru niste produse atractive
pentru prospectant veti depasi limita de start a
neincrederii, prin gasirea unor puncte comune de
discutii. Sa& nu mai vorbim de posibelele
observatii neavenite din partea prospectantului
despre asemanarea cu un "joc piramidal”, daca
interlocutorul va fi agasat cu metode si tehnici de
vanzare, fard sa il intereseze produsele sau firma
respectivd. Va fi greu sa daramati obstacolul
format din aceste observatii negative.

[atda de ce trebuie sd "prelucrati" prospectantul,
adica sa-1 pregatiti pas cu pas sa primeasca i sa
inteleaga despre ce fel de afacere este vorba.

Acesti pasi de abordare a unui prospectant sunt
foarte importanti, deoarece noi urmarim sa se
inteleagd bine principiile Network Marketing,
inainte ca acesta sa primeasca informatii detaliate
despre planul de comisioane, etc. Exista riscul ca
prospectantul sd primeasca informatii false de la
vreun "expert" din cercul sdu de cunostinte, care
ar putea sa-1 demotiveze spunand ceva de genul:
"Cum? Firma Superlife? Cunosc un om care
cunoaste pe cineva care a povestit cum a intalnit
un reprezentant care i-a oferit afacerea asta si
...""'Va dati seama ce vreau sd spun ...

eskosk

Cum se poate explica unei persoane ce
inseamna Network Marketing?

Foarte simplu. Dati-i o brosurd "De ce treci pe
langa o avere?' scrisa de Tom Big Al Schreiter
sau ""Cum sa devii bogat fara sa castigi la loto"
de acelasi autor. (Ambele se gasesc in oferta
www.digitaldata.ro la Cartea prn postd)

In aceste brosuri se explici alte modalititi de
castig, descriind cateva surse de a face bani si

prezentand apoi singura sursd de castig la
indemana oricui, Network Marketing. Riscul
acestei investitii este nul, deoarece, dacd persoana
nu doreste sa colaboreze cu dvs. intr-o afacere
MLM, va va inapoia brosurile imprumutate. Dupa
aceea, le puteti Imprumuta altei persoane
interesate. Va recomand sd va aprovizionati cu un
set de 10 brosuri pentru a piutea lucra simultan cu
mai multi prospectanti.

Prin aceastd metodd a incitarii, 11 dati omului
primele informatii despre sistem. Numai dacd se
va ardta cu adevarat interesat, veti proceda mai
departe cu descrierea firmei, a produselor si a
afacerii.

Scopul dumnevoastra este in aceasta prima
faza sa-1 faceti curios pe prospectant!

Un exemplu care sa va intareasca perceptia
asupra necesitatii de a face mai intai "curios"
prospectantul ar fi urmatorul:

Daca un barbat serveste cina cu o femeie la un
restaurant, iar femeia are decolteul deschis, mai
ales pentru cd nu si-a inchis toti nasturii bluzei,
lasand privirea barbatului sd alunece adanc in ...
sufletul femeii, in mod sigur femeia stie sa aplice
metoda incitarii pentru a-1 atrage pe barbat.

Daca nu aplicati aceastd metoda, aveti toate
sansele sd va irositi timpul cu oameni neiteresati
sau sa pierdeti un prospectant care trebuia
prelucrat pas cu pas pentru a ajunge colaboratorul
dumneavoastra.

skksk

Un argument in plus pentru utilizarea informatiei
primare scurte, naintea unei prezentadri detaliate
a unei afaceri MLM este urmatorul:

Oamenii zilelor noastresunt foarte ocupati, grabiti
si nerdbddtori. Nu au timp sd citescd sau sa
asculte ceva nou timp de 1-2 ore, desi pierd
vremea la televizor sau cu alte lucruri
nimportante. Din acest motiv, oferirea unei lecturi
scurte, de 15-30 minute poate sa fie solutia de a le
trezi interesul pentru oferta dumneavoastra.
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In alti ordine de idei, oamenii care nu au timp
niciodatd sda asculte o prezentare nu vor fi
parteneri buni. Dacd nu-si fac timp sd se
informeze, cum vor lua ei parte la seminarii de 4-
5 ore sau la traininguri de 2 zile? Mai mult, cand
vor avea ei timp sd-si construiasca afacerea?

Suma sumarum, tragem 2 concluzii:

1. oferirea unei informatii condensate va
scuteste de pierdere de timp cu oameni
neinteresati §i

2. abordarea prospectantilor va avea succes

dacia sunt prelucrati pas cu pas,
incepdnd cu metoda incitarii
skskok
Desigur existd posibilitatea  oferirii  unei
prezentari initiale create "acasd" de fiecare

Cartea scrisd de Keith Schreiter, sub indrumarea Iui Big Al.

De ce

Brosura de recrutare a lui Big Al. brect
pe lingd
o avere?
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distribuitor, in locul utilizarii unor brosuri create
profesional si verificate 1n practica. Dar, nimic nu
poate fi mai dezastruos decat o prezentare facuta
de amatori, care nu cunosc toate tehnicile media
si nici afacerea in sine. Aceste prezentari au
soarta gablonturilor sau a bijuteriilor false, care
nu vor impresiona destinatarul mai mult decat un
minut sau doua.

Cu alte cuvinte, prima impresie conteazd si la
materialul prezentat. De aceea, vad recomand sa

utilizati materiale create de firmele specializate.

Vi urez succes in prospectare!

Pe curand,

D.M.D

CUM SA DEVII
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