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Despre afacerile MLM in partida multipla

de Dan Marius Dumitras

Ati auzit de afacerile MLM in partida
multipla?

Desigur, unii dintre dumneavoastra banuiti despre ce
este vorba, ori chiar practicati astfel de afaceri.
Uneori, fara sa va dati seama, ati ajuns sa fiti implicati
in afaceri MLM 1n partidd multipld, dar nu ati
reflectat asupra consecintelor care apar.

In cele ce urmeaza, voi incerca sa sintetizez realitatea
acestor afaceri, avantajele si pericolele ei, succesele si
insuccesele celor ce o practica.

Cateva notiuni introductive

e Sistem multi-network sau poli-MLM: un
sistem combinat de retele de marketing, care
distribuie produse de la diverse companii
MLM, creat si coordonat de un sponsor.

e Partener MLM in partidd simplia: Un
distribuitor care practica o afacere MLM la o
singurd companie MLM.

e Partener MLM 1in partidi multipla: Un
distribuitor care practicd in paralel mai multe
afaceri MLM.

e Retele incrucisate: Retele MLM a caror
membri sunt parteneri in partidd multipld si
care folosesc o arie comuna de prospectare.

e Prospectant poli-MLM: o persoand care
prospecteaza concomitent mai multe afaceri
MLM, 1n care se Iinscrie simultan sau
succesiv.

e Sponsor poli-MLM: un distribuitor care are
mai multe retele MLM, pe care le
coordoneaza separat sau concomitent.

Dezvoltarea pietei sistemelor MLM si
sindromul frustrarii

Se cunoaste din parctica, deja si In Romania, ca piata
de baza a fortei de munca din MLM este formata din
oameni care au la activ citeva experiente in diferite
afaceri MLM si care au acumulat unele cunostinte de
baza despre tehnicile si metodele de lucru in MLM.

In general, aceasta piata se imparte n 2 categorii:

1. distribuitorii de succes, care au ales afacerile
MLM in partida multipla ca activitate
principald pentru existenta.

2. distribuitorii "vesnic" incepatori in MLM,
care se Inscriu 1n multe afaceri MLM,
concomitent sau succesiv si nu isi pot asigura
existenta din aceste afaceri.  Acesti
distribuitori suferad de sindromul frustrarii.

Expansiunea individuald pe afaceri paralele MLM se
petrece astfel:

Un distribuitor incepe sa lucreze intr-o afacere cu mult
entuziasm, dar dupa un timp, fie ci are succes, fie ca
nu are, este atras de o altd oferta MLM, pe care nu
vrea sd o scape, considerand-o mai buna.

Face imediat urmatorul pas si se inscrie in a 2-a
afacere, la un alt sponsor. Mecanismul atractiei
functioneaza incontinuu, astfel ca nu peste mult timp
se mai inscrie 1n a 3-a afacere MLM, s.a.m.d.

Este adevarat ca, la un moment dat distribuitorul
nostru poate sa aiba Intr-adevar succes intr-una din
afaceri (de ex. in afacerea 2 MLM) si atunci se va
concetra pe aceasta. Urmeaza dezvoltarea retelei din
afacrea 2 MLM, pana in momentul consolidarii ei.

Credeti ca acest distribuitor va renunta la afacerea 1
sau 3 MLM?

Nicidecum! S$tiindu-se "pe cai mari" in afacerea 2
MLM, el va Incepe sa-si dezvolte afacerea 1, utilizand
partenerii din afacerea 2 MLM (care are succes), iar
metoda de lucru pe mai multe planuri va continua,
bazandu-se pe un mod de lucru verificat.

Pe de alta parte, distribuitorul poate sa nu aiba succes
in niciuna din afaceri, oricate ar incepe de la zero si,
dupd un timp mai indelungat, va ajunge la concluzia
cd, "MLM nu este o afacere buna!"

Recunoasteti cazul descris in reteaua dvs.? Sau poate
chiar in activitatea dvs.?

Tentatia afacerilor MLM "proaspete"
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Indiferent despre ce fel de distribuitor este vorba,
tentatia afacerilor MLM '"proaspete" constituie
motorul formarii retelelor incrucisate.

Tot din parcticd, se poate observa si urmaitorul
fenomen:

Un distribuitor se inscrie intr-o afacere MLM (1) si la
un moment dat gaseste un prospectant care este inscris
deja la o alta afacere MLM (2). In timpul discutiei de
prezentare a oportunitatii, prospectantul i spune ca se
va inscrie in afacere lui (nr.1), daca si el se va inscrie
in afacrea sa personald (nr.2). Astfel, distribuitorul
nostru devine sponsorul prospectantului in afacerea 1
MLM, iar propsectantul devine  sponsorul
distribuitorului nostru in afacerea 2 MLM.

De aici, nu mai este mult pana la realizarea unei retele
incrucisate, in care distribuitorii din prima retea se vor
regasi i in a doua retea MLM, dar cu alte legaturi de
afiliere.

De obicei acest fenomen se petrece odata cu aparitia
companiilor noi MLM pe o piatd, care sunt
considerate practic "virgine" din punct de vedere al
formarii retelelor.

Sa vedem ce spun regulamentele si care sunt
avantajele unei afaceri poliMLM, precum si
dezavantajele ei.

Ce spun regulamentele industriei de vanzari
directe?

Asociatiile de Vanzari Directe si sisteme MLM
functioneaza pe baza unui Cod de Eticd si Conduita,
universal valabil, care constituie sursa regulamentelor
de functionare a companiilor din aceasta industrie.

Codul RODSA,
urmatoarele:
,»Cap.4. CONDUITA INTRE COMPANII

4.1 Princiul de bazai

Membrii asociati RODSA se vor comporta corect in
relatiile dintre ei, respectind principiile etice ale
acestui Cod.

4.2 Atractia distribuitorilor

Antreprenorii si distribuitorii din propriile retele de
distributie se vor abtine de la practicarea recrutarilor
prin ademenire, seductie, ispitire sau persuasiune fatda
de distribuitorii altor companii.

4.3 Denigrarea

Antreprenorii nu vor denigra §i nu vor permite nici
distribuitorilor lor sa denigreze produsele altor
antreprenori, planul lor de marketing si de vanzari
sau orice alt aspect al activitatii altor antreprenori.”

aplicabil 1n Romania, spune

Asadar, recrutarea distribuitorilor din alte retele, prin
metode oneroase, este interzisa!

Unele companii specificd foarte clar in propriul
regulament de functionare acest lucru, mergand pana
la excludere in caz ca un distribuitor lucreaza si in alta
afacere MLM.

Ce se intampla in realitate?

Experienta companiilor de traditie si parctica din
ultimii 10 ani au demonstrat cad interzicerea
participarii distribuitorilor la alte sisteme MLM, decat
la cel administrat de o companie, este o masurd
exgerata.

Ar putea fi moral acceptatd aceastd masurd extrema in
cazul concurentei neloiale, de exemplu cand un
distribuitor lucreaza intr-o retea de distributie de
cosmetice si se mai inscrie intr-o altd retea care
distribuie tot cosmetice.

Cele mai multe companii nu interzic practicarea
afacerilor poli-MLM, dar impune respectarea cel putin
a punctului 4.3. din Codul RODSA, ceea ce este
absolut normal.

In realitate, desi unele companii nu interzic
practicarea afacerilor poli-MLM, aplica totusi unele
masuri restrictive la nivelul distribuitorilor lideri
(director, manageri, diamanti de retea), cdrora, in
schimb, le raspliteste loialitatea cu bonusuri de
continuitate sau de excelenta.

Asistam deci la o strategie inteligentd de mentinere a
liderilor, un lucru perfect normal in mediul
concurential al industriei MLM, pentru evitarea
migratiei lor.

La nivelul comunititii MLM al distribuitorilor,
lucrurile nu se vad la fel ca la nivelul managerial al
companiilor.

» Exista situatii in care, chiar managerul companiei
este nscris intr-o altd retea MLM (pe numele sau
sau al unei rudenii), riscand sa incalce principiul
loialitatii fatd de compania pe care o conduce.

 Exista situatii in care unii lideri isi inscriu sotii sau
sotiile sau copiii in alte retele, pe care ii ajutd
recrutdnd parteneri vechi in noua afacere, profitind
de renumele lor si de puterea verificata de
convingere, ca model de lider MLM.

» Exista, in fine, situatii in care liderii abuzeaza si
incalca flagrant Codul RODSA si regulamentul
companiei lor, recrutand intentionat lideri din alte
retele, cu folosirea practicilor de atractie la
recrutare interzise de Cod (Art.4.2.).
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In afara de aceste situatii, de formarea retelelor
incrucisate, asistam pe bund dreptate la inscrierea
distribuitorilor in alte retele, ca clienti, numai pentru a
beneficia de reducerile de pret oferite de companiile
MLM. Acest lucru nu numai ca este recomandat, dar
este si in beneficiul Intregii industrii.

Care sunt avantajele partidei multiple in
MLM?

Avantajele afacerilor poli-MLM
multiple Tn MLM sunt evidente:

sau a partidei

1. cresterea posibilitatilor de castig, prin
activitarea mai multor surse de profit in
cateva afaceri MLM,

2. cresterea ariei de prospectanti, prin intrarea
intr-o comunitate adiacenta,

3. accesul la produse si servicii cu pret de
distribuitor,

4. formarea calitdtilor de lider-manager, prin
coordonarea a 2 sau mai multe retele MLM,

5. afirmarea personald pe un domeniu extins,

6. dezvoltarea calitatilor personale, ca lider
MLM devotat industrei de vanzari directe si
ca model de succes pentru partenerii sdi,

7. plasarea propriei investitii in mai multe locuri,
pentru a diminua pierderea in caz de faliment
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6. tentatia de a abuza de pozitia personald, ca
lider, pentru a atrage alti lideri, sub aspectul
reclamei defaimatoare,

7. pericolul de a fi exclus din prima afacere
MLM, ca urmare a incalcarii regulamentului
companiei respective.

Concluzii

Desi avantajele si dezavantajele sunt cantitativ egale,
trebuie sd remarc faptul ca practica a luat-o inaintea
teoriei 1n acest caz, deoarece se constatd tot mai multi
distribuitori si lideri MLM care au cel putin 2 afaceri
MLM 1in functiune. Din acestia, o parte destul de
insemnatd au succes pe toate planurile, probabil
datorita pregdatirii lor temeinice ca sponsori
profesionisti in tehnica MLM.

Fiecare poate sd tragd propria sa concluzie, daca
meritd sau nu s lucreze in mai multe afaceri MLM,
dar trebuie sa tind seama cd, inainte de toate, trebuie
sa fie stdpan pe tehnica MLM, sd fie competent in
ceea ce face si s perseverze!

Va urez succes in poliMLM!

Pe curand,

al unei companii MLM. D.M.D
Care sunt dezavantajele practicarii unor
afaceri MLM in partida dubla sau multipla?
Dezavantajele acestor afaceri paralele rezultd din
parcticarea incorecta a afacerilor poli-MLM:
1. diminuarea caltitii muncii, datoritd divizarii
activitatilor pe mai multe planuri, in afaceri
paralele sau concurentiale,
2. diminuarea profitului la afacerile considerate
"in asteptare” sau "de ména a doua",
3. racirea relatiilor cu unii parteneri din prima
retea, care considerd ca se incalcd etica MLM
prin intrarea in mai multe afaceri paralele,
4. crearea confuziei In propria retea, datoritd
imaginii sale de lider migrator,
5. generarea unei nemultumiri din partea
partenerilor, care se simt parasiti de sponsor,
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